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Was ist Easy Option Plus (EOP)

= Easy Option Plus erleichtert den Abschluss, indem die Daten der Kund:innen direkt an das U.CRM
gesendet werden und somit das mihsame Abtippen der Daten entféllt. Nur ein abschlie3endes
Ausfullen der zuvor nicht mitgeschickten Daten ist notig, danach erfolgt die Uberleitung. Dies schafft
eine wesentliche Vereinfachung im Umgang mit unseren UNIQA Produkten.

= Easy Option Plus ist eine digitale Verknupfung wie eine Briicke von Kunden-System auf UNIQA
Tarifrechner
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Wie funktioniert Easy Option Plus

1. Einstieg Maklersystem / Vergleicher 2.
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Entstehung von Easy Option Plus

Unfall MVP
freigegeben

September

Finalisierung des
vollstandigen Produktes
SachHaft Risikodaten
& Konvertierung MVP

|
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Start von
Sprint 1
April
2022
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\ @
Juni
2022

Easy Option Plus
Projekt Start
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Erstes Go Live von
SachHaft MVP

Dezember
2023

Dokument und Details zur API-
Fertigstellung fir externe
Partner/-innen
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Vorteile von Easy Option Plus fur Vertriebspartner

= Briicke von Kunden-System auf UNIQA Tarifrechner

= Leichter und kostengunstiger Einstieg in den UNIQA Tarifrechner Uber das eigene Maklerportal.

= Antragsdaten (z.B. Kundendaten, Produktdaten und Risikodaten) werden aus dem eigenen
Maklerportal automatisiert in den UNIQA-Tarifrechner tbernommen. Es ist keine erneute
Dateneingabe notwendig.

= Automatisierte UNIQA-Services unterstiitzen Adressvalidierung und Dublettenpriifung

= Automatisierte Ruckspielung der Geschaftsfalldaten ins Maklersystem.
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Easy Option Plus - Status

Neugeschaft
Kunden-, Produkt- und Risikodaten

Konvertierung

Unfall

Neugeschaft

us

Kunden-, Produkt- und Risikodaten
Konvertierung

KFZ Status
Neugeschaft
Kunden-, Produkt- und Risikodaten

Konvertierung
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Technische Umsetzungsschritte

Gemeinsame
Bewertung und
Entscheidung zur
technischen
Anbindung
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Bereitstellung
UNIQA-
Schnittstellen-
anleitung

PDF

Umsetzungszeitraum mind. 1 Monate

Abstimmung
beztglich Security

|5

Klarungen/
Abstimmungen

Durchfuhrung von
Workshops zur
Erarbeitung des

Umsetzungs-
vorgehens

=t

Technische
Realisierung
durch den
Vertriebspartner /
Consumer

.

Gemeinsame
Testdurchfiihrung
und Abnahme der

Schnittstelle

of T—

V c—

Produktivsetzung
der Schnittstelle
und Verkaufsstart

A

Sicherstellung einer engen Zusammenarbeit Gber Jourfixe-Termine (Regeltermine) personlich vor Ort oder tber

Videotelefonie zur schnellen Klarung offener Themen wahrend der Umsetzung
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